Start Ups: Der Kunde von morgen - Warum sie eine
Schlusselrolle far die Zukunft moderner Arbeitswelten
spielen - und wie Romer OfficeCenter sie mit
passenden Losungen begleitet
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1. €inleitung

Start-ups stehen fur Innovation, Geschwindigkeit und
neue Denkweisen.

Sie stellen nicht nur besondere Anforderungen an ihre
BUro- und Arbeitswelten, sondern auch an die
Zusammenarbeit mit Dienstleistern.

Dieses Whitepaper beleuchtet, warum Start-ups als
Kunden immer wichtiger werden, was sie wirklich
brauchen — und wie Unternehmen wie Rdmer
OfficeCenter mit mafRgeschneiderten
Einrichtungskonzepten Uberzeugen kdnnen

2. Warum Start Ups als Zielgruppe wichtig
sind

Start-ups sind nicht nur junge Unternehmen - sie sind
Treiber von Innovation, Digitalisierung und neuen
Arbeitsmodellen. Sie wachsen oft rasant, fordern
bestehende Branchen heraus und setzen neue Standards
im Arbeitsalltag.

Fur Anbieter von Buro- und Einrichtungslésungen sind
Start-ups eine attraktive Zielgruppe: agil, kreativ und
bereit fur zukunftsweisende Konzepte.

Wer fruh auf ihre BedUrfnisse eingeht, kann sich als
langfristiger Partner etablieren.

3. Anforderungen an moderne
Arbeitswelten

Flexibilitat steht an erster Stelle: RAume mussen
sich schnell an veranderte Teamgréfen und
Arbeitsformen anpassen lassen.

Start-ups wlnschen sich modulare Mébel,
zonierte Flachen fur konzentriertes Arbeiten und
offene Zonen fur den Austausch.

Neben Funktionalitat spielt auch das Design eine
zentrale Rolle: Die Arbeitsumgebung soll Identitat
stiften, Mitarbeiter:innen motivieren und kreative
Prozesse unterstutzen.

Nachhaltigkeit, technologische Ausstattung und
Ergonomie sind ebenfalls entscheidende
Faktoren.
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4. Herausforderungen bei der 5. Erfolgsfaktoren im Umgang mit

Zusammenarbeit Start Ups

Die Zusammenarbeit mit Start-ups kann - Personliche Beratung statt standardisierter

herausfordernd sein: kurze Katalogangebote

Entscheidungszyklen, geringe Budgets, schnell - Kurze Reaktionszeiten und flexible

wechselnde Anforderungen. Wer in starren Projektumsetzung

Prozessen denkt oder sich nicht flexibel auf - Verstandnis fur die Dynamik und

neue ldeen einlasst, wird es schwer haben - da Skalierbarkeit der Kund:innen

Entscheidungen oft spontan getroffen werden. - Raumldsungen, die sich leicht anpassen und
erweitern lassen

Doch wer bereit ist, mit agilen Methoden und - Partnerschaftliche Kommunikation auf

offenen Konzepten zu arbeiten, kann echte Augenhohe

Innovationspartnerschaften aufbauen.
Gefragt sind individuelle Konzepte mit
persdnlichem Bezug.

Gerade in frGhen Wachstumsphasen ist oft ein

hohes Maf3 an Beratung und kreativer
Lésungsfindung gefragt.
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6. Studien-Insights: Deutscher
Startup Monitor 2024

Der Deutsche Startup Monitor 2024 zeigt: Uber
90 % der Start-ups arbeiten in hybriden
Strukturen.

Die physische Arbeitsumgebung bleibt dabei
ein zentraler Faktor fUr Kultur, Teamspirit und
Produktivitat.

Besonders gefragt sind multifunktionale
Flachen, technisch gut ausgestattete Zonen
und Raume, die Arbeitgebermarke visuell
starken.

Zur Studie:
https://startupverband.de/fileadmin/startupver
band/mediaarchiv/research/dsm/Deutscher_St
artup_Monitor_2024.pdf
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7. Tipps und Umsetzungsbeispiele
von Rémer OfficeCenter

- Unterstutzung bei der Gestaltung flexibler Co-
Working- oder Hybridraume

- Entwicklung modularer Mébelkonzepte fur
wachsende Teams

- Integration von Medientechnik und
Akustiklésungen

- Schnelle Lieferung und Aufbau in der
Startphase

- Individuelle Workshops zur Gestaltung von
Grundungsarbeitsplatzen

Romer OfficeCenter versteht sich als Partner
auf Augenhdhe - nicht nur fur Produkte,
sondern fur die ganzheitliche Entwicklung von
Arbeitswelten, in denen Start-ups sich
entfalten und wachsen kénnen.



8. Fazit: Gemeinsam Rdume fir morgen schaffen

Start-ups sind nicht nur der Kunde von morgen - sie definieren
schon heute die Anforderungen an moderne BUrogestaltung.

Wer ihre Denkweise versteht, kann mit maf3geschneiderten
Konzepten punkten.

Romer OfficeCenter bietet flexible, kreative und zukunftsfahige
Einrichtungslésungen fur Unternehmen in der Wachstumsphase -
partnerschaftlich, schnell und nachhaltig
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Telefon: 0631 36662-0
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